
Producción de vinos, cavas y licores
basado en Microsoft Dynamics NAV

BARCELONA
Via Augusta 13-15 D.214

08006 - Barcelona
+34 93 415 40 05

VALENCIA
Plaza Ayuntamiento 19, entlo. D

46002 - Valencia
+34 902 415 002

www.irisekamat.es

comerciales@irissi.es

Somos una empresa de servicios informáticos
con más de 30 años de experiencia en el sector,
nacida con vocación de ofrecer calidad y dedicación
a nuestros clientes. Iris nació como una nueva
línea de negocio de la compañía Ekamat S.A. y,
desde nuestros inicios, nos hemos especializado
en aportar soluciones para toda gestión
empresarial, integrando las diferentes herramientas
para ofrecerle la solución informática global
idónea para su empresa, optimizando sus recursos
para aumentar la productividad.

Desde los inicios, la innovación caracteriza
nuestro trabajo. Contamos con un equipo experto
y altamente cualificado y nos mantenemos en la

vanguardia de la tecnología. A lo largo de los años,
hemos adquirido una metodología propia para el
desarrollo de los proyectos, que reduce los costes,
minimiza los plazos de ejecución y perfecciona los
resultados finales.

Además, con el objetivo de proveer a nuestros
clientes con los mejores servicios, damos cobertura
a todos los aspectos relacionados con sus sistemas
de información: servidores, redes, seguridad en
Internet, software de gestión, ofimática, dispositivos
móviles, correo electrónico, etc.

En Iris, su satisfacción es nuestro compromiso

IRIS SISTEMAS DE INFORMACIÓN, SU PARTNER TECNOLÓGICO



VinoTEC

VinoTEC es una solución integral para empresas
productoras y/o distribuidoras de vino, cava, licores y
bebidas en general basada en el ERP Microsoft
Dynamics NAV y su flexible plataforma de desarrollo.
    ....
Microsoft Dynamics NAV ofrece una forma eficaz de
optimizar su negocio y aumentar la productividad. Le
permite reemplazar su actual sistema por una solución
integrada que conecta a todos los empleados de su
organización con los clientes, proveedores y socios a
través de Internet en cualquier momento y en cualquier
lugar. Por eso, más de 45.000 empresas de más de
30 países, 4.800 de ellas españolas, utilizan cada día
este software.

Microsoft Dynamics NAV es una solución empresarial
que se puede personalizar de forma completa y sencilla
y es fácil de usar y mantener. El entorno de desarrollo
abierto y las áreas de aplicación de gran funcionalidad
 le permiten acelerar la toma de decisiones para poder
responder con mayor rapidez a los nuevos retos
competitivos y buscar nuevas oportunidades de mercado.

Funcionalidad en los
módulos generales

Multiempresa

Contabilidad

Gestión financiera

Gestión de bancos

Activos fijos

Gestión de tesorería

Ventas y cobros

CRM marketing y
ventas

Compras y pagos

Recursos

Recursos Humanos

Gestión de servicios

Existencias

Proyectos

COOPERATIVA

Tratamiento de Capital Social
Controle el capital social de cada uno de los socios y podrá, en todo
momento, aumentar el capital social de cada uno de ellos a través
de los diarios de correspondientes.

Cartillas de socios
Tenga censados todos y cada uno de los terrenos de sus socios.
Además, VinoTEC le permitirá ver con gran claridad la evolución de
cada uno de los socios y el rendimiento que está obteniendo de cada
uno de sus viñedos. También podrá contrastar esta información con
la que obra en poder del Consejo Regulador, para asegurarse que
sus socios figuran correctamente en los registros oficiales de viñedo.

Central de compras
Controle la venta de fitosanitarios a los socios, en caso que la
cooperativa ejerza de central de compras de este tipo de productos.
Se mantienen, en una única ficha, tanto los saldos a favor del socio
como los saldos en contra.

Pagos a socios
Controle la generación de pagos debidos a las entregas realizadas durante la vendimia, así como la penalización o
bonificación, en base a los parámetros de calidad obtenidos en el momento de la entrega. El sistema gestiona los
pagos y las cantidades pendientes, teniendo en cuenta las adquisiciones que el socio hace de productos fitosanitarios
y de vino para consumo propio. Además, genera los ficheros de pagos importables directamente en las sucursales
bancarias.

Planificación de vendimia
Mediante el módulo de cupos de entrega le será posible planificar la vendimia en base a cantidades máximas de
entrega, por cada uno de los socios o por grupos de ellos. Podrá definir cuántos grupos de socios necesita y podrá
asignar las cantidades máximas de entrega por cada uno de ellos, pudiendo emitir listados y configurar mensajes
de error.

Consumos propios
Posibilidad de creación de facturas de venta a los socios y de descuento en sus pagos debidos a los consumos
que estos harán de su productos. Posibilidad de integrar este tipo de gestión con las tarifas de venta.



TRAZABILIDAD

Recepciones de compra
Controle la entrada de los productos en
sus almacenes mediante lectores de
códigos  de barras, dando así comienzo
al circuito de trazabilidad de los
productos.

Etiquetado de productos
Etiquete todas las existencias con
códigos de barras que faciliten el
almacenamiento y distribución de sus
productos y el mantenimiento de los
circuitos de trazabilidad.

Trazabilidad interna
Implicación de los circuitos de trazabilidad
en el envasado y en los partes de trabajo
diarios, para no perder el seguimiento
de graneles, productos terminados y
botelleros.

VinoTEC

BODEGAS

Ficha de producto
Generación de las fichas de los productos (graneles,
semiterminados, terminados y materias auxiliares), así
como los estados por los que pasará cada uno de
ellos durante su proceso de elaboración.  .......

Control de ubicaciones
Gestión y control de los distintos tipos de ubicación
que puede tener cualquier producto:
·  Depósitos > para los graneles
·  Naves de barricas > para graneles y barricas
·  Nave de botellero > para los productos
semiterminados ·  Almacenes > para materias auxiliares
y producto terminado

Partes de bodega
La funcionalidad de los partes de bodega le permitirá
introducir las evoluciones diarias de sus trabajadores,
pudiendo de esta forma imputar costes a cada uno de
los productos en que trabajen. También podrá llevar
una gestión de mermas.

Análisis enológicos
Preparación personalizada de boletines de análisis y
cata de cualqueir producto. También le será posible
captar los datos directamente desde el analizador de
su laboratorio, consiguiendo de esa forma integrar el
laboratorio en la gestión de su empresa.
........

ENVASADO

Hojas de envasado
Es posible planificar el envasado en base a la gestión del
disponible.

Cálculo de disponible
Calcule los disponibles en tiempo real, en base a sus
previsiones de venta o a sus ventas reales, los pedidos
de compra y el envasado que haya planificado.

Escandallos
Genere la lista de los materiales que va a utilizar
durante el envasado. Podrá incluir los costes debidos
a los recursos y a cualquier otro concepto.

Órdenes de envasado
Genere las órdenes de envasado de forma manual
o con la hoja de envasado. Mantenga los históricos
de las órdenes de envasado y calcule los costes
debidos a cada una de ellas y las desviaciones.

Realización de inventarios con terminales
Realice los inventarios asistido por lectores de códigos de barras que simplifican los recuentos. Posteriormente, y
de forma automática, envíe toda esa información a la aplicación.

Preparación de cargas
Captura de datos en integración con VinoTEC para cargar pedidos y conocer los productos que se han servido a un
determinado cliente para, en caso de problemas alimentarios, localizar e inmovilizar los productos en la cadena de
suministro, así como controlar y retirarlos.

Carga y etiquetaje
Carga asistida por los terminales y etiquetaje de sus productos con los códigos de barras solicitados por sus clientes.

Trazabilidad hacia 'Adelante'
Puede determinar de forma fiable cuáles son las partidas de su producto terminado o que han utilizado cualquier
material auxiliar.

Trazabilidad hacia 'Atrás '
Conozca qué productos han intervenido en  la creación desu producto terminado y mecanice sus prácticas enológicas
en años posteriores. El seguimiento se hará teniendo en cuenta qué tipos de análisis ha obtenido el lote utilizado a lo
largo de su vida en la bodega.



PARCELAS

Viñas
VinoTEC permite mantener una ficha por cada una de
las parcelas de su propiedad y ampliar las fichas con
los datos que estime oportunos, para obtener todo
tipo de estadísticas basadas en esas propiedades.

Observaciones
Incorpore a su sistema de gestión  las observaciones
que sus encargados hacen diariamente sobre el terreno
(de tipo meteorológico, plagas, etc.). ........

Estados fenológicos
Obtenga las gráficas de evolución de cada uno de sus
viñedos de forma separada o conjuntamente. De esta
forma, podrá sacar conclusiones acerca de las
variedades más idóneas en cada uno de sus terrenos.
 ......
Recursos utilizables
Controle las horas trabajadas por cada uno de sus
recursos, ya sean mano de obra o maquinaria. Mantenga
una ficha por cada uno de ellos y vea, a lo largo del
tiempo, el rendimiento que se saca a cada recurso.

Partes de trabajo
A través de los partes de trabajo, VinoTEC le permite
imputar horas de uso de recursos y cantidades de
productos fitosanitarios a cada una de las parcelas.
Esto redundará en una serie de costes que deberán
ser tenidos en cuenta en el momento de la vendimia.

Análisis
Obtenga gráficas de evolución de cada uno de los
parámetros mediante las herramientas de ofimática.

Integración GIS
Obtenga mapas temáticos que sean fácilmente legibles
e intuitivos. Analice el coste por hectárea o la
pluviometría de cada una de sus parcelas  sobre una
ortoimagen, que muestra cada una de las parcelas
coloreada de acuerdo a los valores de estos parámetros.

Conexión PDA
Recoja la información relacionada con las observaciones
hechas en el campo de forma directa gracias a los
terminales portátiles y vuélquela de forma automática.

VENDIMIA

Cartillas de viticultor
Genere las cartillas de la propia bodega. Es posible
def in i r  var ias car t i l las para contro lar
automáticamente los rendimientos por cada una
de ellas.

Definición de precios
La definición de precios puede ser anterior o
posterior al periodo de vendimia. Los precios se
definen, bien para cada uno de los agricultores o
para un grupo de ellos.

Tickets de vendimia
Generación de los tickets de vendimia y de la
analítica relacionada con cada uno de ellos, para
que el agricultor pueda saber en todo momento
cuál es la calidad de la uva de cada una de sus
entregas. Penalización y valoración de las entregas
en el momento o a posteriori.

Facturación
Proceso de facturación automática, que puede
ser contrastado por los agricultores  antes de
realizar la contabilización definitiva. Emisión de las
factruras de los agricultores.

VinoTEC

GESTIÓN COMERCIAL

Descuentos cliente/producto
Genere una matriz de descuentos que pueda definir
los porcentajes que se aplicarán a los clientes por la
compra de productos.

Descuentos por pronto pago
Aplique los descuentos por pronto pago a sus clientes,
con porcentajes que podrán estar asociados a la forma
en que se realizará el pago de las deudas.  ........

Descuentos a pie de factura
Aplique descuentos financieros en sus facturas o genere
un rappell de ventas, dependiendo del importe de cada
una de las facturas de venta a los clientes.   ........

Descuentos promocionales
Genere descuentos promocionales, con los que parte
de la mercancía llega al cliente de forma gratuita. El
artículo promocionado podrá ser el mismo u otro del
que interese agotar las existencias.

Objetivos de venta
Establezca objetivos a cada uno de sus vendedores o
en cada mercado que opera y haga un seguimiento
de la evolución  de las ventas.

Cupos de venta
En caso de que la demanda de sus productos supere
su capacidad de producción, establezca un número
máximo de botellas a vender a cada uno de sus clientes
o grupo de éstos, de manera que no deje desabastecido
ninguno de sus mercados.

Punto verde (PV)
La gestión de Punto Verde genera los importes que se
deben cobrar y pagar por la "Ecotasa". También podrá
controlar los importes de PV en ventas que no necesita
declarar más que a nivel informativo. La gestión del
PV se realiza en los clientes y productos.

Factura abono distribuidor
Con VinoTEC podrá generar abonos de reposición o,
en su caso, facturas de reposición por cada una de
las entregas que el distribuidor haga en nombre de la
empresa. Además, podrá gestionar el pago de
comisiones que le corresponden al distribuidor y realizar
la gestión de doble tarifa.
   ......
Series de facturación
Creación de diferentes series de facturación por cada
mercado o departamento.


